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Цель: рассмотреть состояние и перспективы развития рынка страхо-
вания жизни в России, а также проанализировать структуру и дина-
мику основных сегментов данного рынка за I полугодия 2012-2016 гг.  
Обсуждение: несмотря на то, что доля российского рынка страхова-
ния жизни в ВВП отстает от западных показателей, он является одним 
из наиболее быстрорастущих сегментов рынка страхования и пред-
ставляет все больший интерес для экономики страны. Развивая про-
дуктовую линейку страхования жизни, страховые компании смогут 
привлечь значительные долгосрочные ресурсы и инвестировать их в 
другие инструменты финансового рынка, тем самым способствуя его 
развитию. Результаты: по итогам проведенного анализа российского 
рынка страхования жизни было выявлено, что инвестиционное стра-
хование является доминирующим сегментом на рынке страхования 
жизни и эта тенденция сохранится, пока не появится новый драйвер 
продаж. Также в статье предложены мероприятия, необходимые для 
сохранения положительной динамики развития рынка страхования 
жизни.
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Введение
Страхование жизни имеет огромное значение для национальной 

экономики: с одной стороны, является важнейшим показателем общего 
уровня развития экономики, а с другой  – важнейшим инструментом обе-
спечения ее роста. Именно благодаря развитию продуктов инвестиционно-
накопительного страхования жизни страховые компании могут привлечь 
значительные долгосрочные ресурсы и инвестировать их в другие инстру-
менты финансового рынка, столь необходимые для развития экономики. 

Кризис заметно повлиял на сберегательную активность населения, 
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средняя склонность к сбережению, по данным Росстата, составляет в на-
стоящее время 50%. Вклады в коммерческие банки, недвижимость и ва-
лютные сбережения составляют наибольшую долю инвестиций населения. 
Платежи по страхованию составляют незначительную долю по сравнению с 
другими финансовыми инструментами, но при этом ежегодно демонстриру-
ют стабильный рост. 

Активное продвижение страховщиками продуктов страхования жизни в 
качестве дополнительного инструмента диверсификации личных финансовых 
вложений способствовало резкому росту накопительного страхования жиз-
ни, что позволило отрасли поддержать высокие темпы прироста взносов [10].

Обсуждение результатов
Российский рынок страхования жизни за последние пять лет претер-

пел значительные изменения, которые коснулись структуры, состава участ-
ников, целевых ориентиров страховщиков, самой идеологии страхования 
жизни в России, а также регулирования [1, 2]. Число страховщиков жизни 
за период с I полугодия 2012 г. по I полугодие 2016 г. сократилось с 50 до 
35, совокупный объем взносов по страхованию жизни вырос в четыре раза, 
увеличив долю в общем объеме страхового рынка почти в три раза (с 5,3% 
до 15,1%).

Несмотря на небольшую долю рынка страхования жизни в общем объ-
еме страховых взносов (15,1%), он обыгрывает страховой рынок в целом по 
темпам прироста взносов, что отображено на рис. 1 [4].

Рис. 1. Темпы прироста страхового рынка и рынка страхования жизни
Сегмент страхования жизни обеспечивает половину абсолютного при-

роста взносов всего страхового рынка – 49,2%. Доля этого вида страхова-
ния в общем объеме страховых взносов выросла за пять лет на 9,8 п.п. В 
абсолютном выражении прирост взносов по страхованию жизни достиг мак-
симального значения в I полугодии 2016 г. за последние пять лет и составил 
35,5 млрд руб. [6, 4].

Структура российского рынка страхования жизни в настоящее время 
представлена четырьмя сегментами, динамика которых за первые полуго-
дия 2015-2016 гг. отображена в табл.: 
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Таблица 
Динамика взносов сегментов страхования жизни  

в I полугодиях 2015-2016 гг.

Сегмент

Взносы в I 
полугодии 
2015 года, 
млрд руб.

Темпы при-
роста взно-
сов, 2015 / 

2014, %

Взносы в I 
полугодии 
2016 года, 
млрд руб.

Темпы при-
роста взно-
сов, 2016 / 
2015, %

Страхование заемщиков 16,6 -14,8 19,1 +14,9
Смешанное страхование жизни  
(дожитие + нетрудоспособность или 
смерть в период действия полиса)

17,0 +13,0 21,5 +26,3

Страхование ренты / аннуитетное 
страхование / пенсионное страхо-
вание

1,2 +5,0 2,3 +87,5

Инвестиционно-страховые продукты 
страхования жизни 18,6 +74,5 46,0 +147,5

Как видно из табл., наблюдается прирост взносов во всех сегментах 
страхования жизни в первом полугодии 2016 г. по сравнению с первым по-
лугодием 2015 г. Наибольший прирост взносов отмечен по накопительному 
страхованию жизни и составил в I полугодии 2016 года 147,7%, что объяс-
няется продвижением страховщиками инвестиционных программ страхова-
ния жизни [7].

За последние пять лет структура рынка страхования значительно из-
менилась (рис. 2).

Рис. 2. Динамика структуры рынка страхования жизни по сегментам
С 2012 до 2014 г. рынок страхования жизни рос в основном за счет 

кредитных продуктов, однако на фоне сокращения кредитования банки 
были вынуждены переориентироваться на продажи страховых продуктов, 
не связанных с кредитованием. И в I полугодии 2016 г. его доля составила 
21,5% против 41,8% I полугодия 2012 г. Удельный вес страхование ренты /
аннуитетное страхование/пенсионное страхование в структуре рынка стра-
хования жизни имеет относительно небольшое значение и в среднем за пять 
лет снизился на 10,5 п.п., или на 2,3%. Нестабильная ситуация в величине 
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взносов по смешанному страхованию за исследуемый период, обусловлена 
структурными изменениями данного сегмента. Его доля в среднем умень-
шилась на 3,3 п.п. Более 50% всех взносов на рынке страхования жизни в 
I полугодии 2016 года занимают инвестиционно-страховые продукты стра-
хования жизни [9]. Тенденция роста доли данного сегмента наблюдается 
на протяжении 5 лет, в среднем темп прироста составил 166%. Это связа-
но, прежде всего, с окончанием высокодоходных депозитов, заключенных 
в начале 2015 г., и поиском клиентами новых финансовых инструментов, 
а также закрытием и последующим перезаключением договоров инвести-
ционного страхования жизни для фиксации полученного дохода от роста 
стоимости иностранных валют.

На сегодняшний день реализация продуктов страхования жизни осу-
ществляется тремя каналами: агентская сеть, брокерский канал и банков-
ский канал. Продажи через кредитные организации остаются крупнейшим 
каналом реализации продуктов по страхованию жизни. По итогам I полуго-
дия 2016 года 83% совокупных взносов по страхованию жизни было получе-
но при посредничестве кредитных организаций, и доля канала непрерывно 
растет (+35,8 п.п. по сравнению с I полугодием 2012 г., +6,8 п.п. по сравне-
нию с I полугодием 2015 года). Это привело к значительному сокращению 
процента продаж через физических лиц – с 19,8% до 7,7% за период с I 
полугодия 2012 г. [9]. 

Индекс концентрации на рынке страхования жизни продолжает расти 
и в I полугодии 2016 г. данный показатель увеличился на 0,7 п.п. и составил 
99,3% по сравнению с I полугодием 2015 г. Необходимо отметить, что в I 
полугодии 2016 г. лидером рынка страхования жизни, как и годом ранее, 
стало ООО СК «Сбербанк страхование жизни». Второе место осталось за ГК 
«Росгосстрах» и «Капитал». Поменялись местами страховая группа «Аль-
фастрахование» и «Группа Ренессанс Страхование», занявшие в текущем 
рэнкинге третью и четвертую позиции соответственно. В пятерку лидеров 
по взносам по страхованию жизни в I полугодии 2016 г. вошло АО «ВТБ 
Страхование жизни», поднявшись с восьмого места прошлого года.

Заключение
На основании проведенного анализа можно предположить положи-

тельную динамику развития рынка страхования жизни. Создание благо-
приятной среды для развития накопительного страхования в России в пер-
спективе двух-трех лет позволит многократно увеличить объемы рынка 
страхования жизни. Для этого страховому сообществу и органам власти не-
обходимо акцентировать внимание на следующих аспектах: 

•	 повышение информированности граждан о продуктах страхования 
жизни, с целью повышения спроса на страховые продукты;

•	 подготовка квалифицированного персонала: страховых агентов, фи-
нансовых консультантов и других специалистов страхового дела, зна-
ющих все тонкости предлагаемых продуктов;
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•	 увеличение налоговой базы для расчета налогового вычета по НДФЛ;
•	 включение страховых организаций по страхованию жизни в систему 

обязательного пенсионного страхования;
•	 средства клиентов должны быть надежно вложены в предписанные 

и обеспеченные государством ликвидные финансовые инструменты;
•	 применение санкций к страховым компаниям, нарушающим требова-

ния системы гарантирования страхователям и застрахованным граж-
данам получения накопленных сумм по договорам страхования жизни;

•	 принятие и введение в практику методов стимулирования граждан и 
юридических лиц к заключению долгосрочных договоров страхования 
жизни (субсидирование премий для малообеспеченных граждан, до-
полнительные налоговые льготы для юридических лиц);

•	 создание правовых основ для продуктов unit-linked;
•	 введение практики раскрытия информации об инвестиционных и на-

копительных страховых продуктах в части риска, потенциальной до-
ходности, стратегии инвестирования, структуры портфеля по продук-
ту и прочее [3, 5].
В заключение хотелось бы отметить, что развитие рынка страхова-

ния жизни будет способствовать развитию финансового рынка России за 
счет притока долгосрочных инвестиционных ресурсов в виде страховых 
взносов, диверсификации рисков инвестиций, а также за счет осуществле-
ния широкого спектра инвестиционных операций с использованием полиса 
страхования жизни в качестве залога [8, 11]. Таким образом, страхование 
жизни выступает как связующее звено между потребительским и финан-
совым рынком, что отразится на развитии экономики в целом. В свою оче-
редь государство должно быть заинтересовано в стимулировании рынка 
страхования жизни.
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